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"EL GENERICO ES UN ESLABON MAS

EN LA CADENA DEL MEDICAMENTO"
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Su presencia en el mercado ha crecido en los tres Ultimos anos, pero su cuota aun no alcanza el
objetivo fijado en 2004, pese a que el gasto ha bajado a unos niveles cercanos a los de ese ano

smidadeaditorial es

CRISTINA G. REAL

El sector de medicamentos
genéricos en Espafia des-
pide 2012 con una "mejora
significativa" respecto a su
situacion hace unos cuatro
afos. Han coincidido en el
tiempo varias circunstan-
cias que han aumentado su
presencia, atin muy lejana,
sin embargo, de la que ha al-
canzado esta industria en el
entorno europeo con el que
se puede comparar. Ratil
Diaz Varela, presidente dela
patronal Aeseg, recuerda
que en Espafia la cuota del
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sector aun es del 34 por
ciento del mercado total de
medicamentos en unidades
y del 17,5 por ciento en va-
lores, mientras que la media
europea esta en el 25 por
ciento en valores y en uni-
dades supera a veces una
penetracion del 60 por cien-
to.

Diaz Varela insiste en que
ya en 2004 se fijo el objeti-
vo de que el 20 por ciento
del gasto farmacéutico fue-
se de genéricos, y sigue sin
conseguirse. Con todo, el
vencimiento de patentes de
grandes moléculas -como

No hay dos palses iguales
[en términos de nor
, pero todos intentan

oMo media
cas de ayuda

al medicamento generico

clopidogrel, olanzapina y
valsartan-, sobre todo en
2010y 2011, y las medidas
de ahorro y racionalizacién
del gasto adoptadas por la
Administracién central y al-
gunas comunidades auto-
nomas han mejorado el po-
sicionamiento del sector
respecto a tres o cuatro
afios atras.

MODERACION
"La evolucion de 2012 -ma-
tiza el presidente- es de un
crecimiento mas modera-
do por la igualacién del pre-
cio frente a la marca y por-
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que el copago o desfinancia-
cién de algunos farmacos
ha hecho caer la demanda
tanto de genéricos como de
marcas".

El sector espera ahora
una continuidad en las po-
liticas proactivas hacia el
genérico, ya que "sin medi-
das favorecedoras este mer-
cado desapareceria y no po-
driamos aportar nada al
sistema. Ninguna marca ba-
jaria su precio sin la presion
del genérico”.

El presidente de Aeseg re-
cuerda que todos los pai-
ses del entorno tienen im-
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entos como garantes

Raul Diaz Varela, presidente de la patronal espanola Aeseg, explica los restos y aportaciones de los medicamentos sin marca.

plantadas politicas proacti-
vas para el fomento del sec-
tor cuyo objetivo es garanti-
zar el mercado. "En algunos
casos, incluso existe la sus-
titucién obligatoria de la
marca por el genérico desde
el vencimiento de la paten-
ta".

Cada pais tiene una nor-
mativa diferente y las situa-
ciones de unos y otros no
son comparables. "No hay
dos iguales, pero todos in-
tentan conseguir un ahorro
con politicas de ayuda al ge-
nérico". Diaz Varela afiade
que el espafiol es un mode-
lo consolidado de prescrip-
cién por principio activo
que, en su opinion, "facilita
tanto la labor del médico,
que puede repetir con faci-
lidad una prescripcion -so-
bre todo con la receta elec-
trénica- como la del farma-
céutico, que puede elegir el
producto que dispensa con
el objetivo de ser garante de
la continuidad de un trata-
miento",

SISTEMAS COMPLEJOS
Con lo que estan insatife-
chas las compafias del sec-
tor es con los "complejos
sistemas empleados parala
fijacién de precios -como el
precio menor y el precio
mas bajo-, que confunden
a los profesionales", asi
como con los periodos ac-
tuales para la revisién de
éstos.

Laindustria pide para su
continuidad y evolucién po-
sitiva una cierta estabilidad
en las medidas de la Admi-
nistracion, una prescripcion
por principio activo general
y universalizada y una sim-
plificacion de los citados
mecanismos de revision de
precios, ya que "la actual re-
visién mensual no aporta
realmente ahorros y gene-
ra muchas dificultades ad-
ministrativas y pequefios
caos en términos de abaste-
cimiento en algunos casos.
Cualquier mejora respecto a
esta periodicidad seria de-
seable, y una revision tri-
mestral e incluso semestral
seria mas que suficiente”.

En definitiva, las admi-

Medicamentos
Genéricos Aeseg se
constituyo en
Barcelona el 17 de
marzo de 1998 como
‘una organizacion
nacional sin animo de
lucro creada con el
objetivo de impulsar
el conocimiento y uso
de los genéricos y
generar una cultura
social en torno a ellos,
Representa a la mayor
parte de las
compafiias del sector
-96 por ciento del
mercado en valores-
ante las
administraciones
prblicas y los
colectivos
profesionales (médicos
y farmacéuticos).

La organizacién
cuenta con 29
asociados y 12
miembros mas en
calidad de asociados
adheridos, es decir, de
empresas no
dedicadas al
desarrollo, fabricacién
o comercializacién de
genéricos pero cuya
actividad esta
relacionada con ellos.

nistraciones "no deben de-
Jjar de tener un papel proac-
tivo con los genéricos, pero
aunque la norma actual
dice que a igualdad de pre-
cio en la prescripcion por
principio activo la dispen-
sacion debe ser de un gené-
rico, la realidad es que "hay
17 comunidades auténomas
con sus 17 politicas diferen-
tes", y en algunos casos esto
no se interpreta o aplica
bien,

SOLIDARIDAD

"Nos gustaria también un
sistema de fijacion de pre-
cios que impusiese ciertas
diferencias entre el genéri-
co y la marca porque el leit-
motiv de los primeros estd
en la diferenciacion en el
precio para poder generar
ahorro".

En solidaridad con las
farmacias, también piden
"una solucion alas demoras
en el cobro, que hacen que
muchas no puedan comprar
el stock suficiente para dar
un buen servicio. Ahora que
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ya se ha generado un ahorro
y que los niveles de gasto
son similares a los que ha-
bia en 2004, la prioridad de-
beria ser pagar a tiempo a
las farmacias para que no
se generen problemas de
abastecimiento y atencion a
la poblacion”.

Diaz Varela considera que
al genérico no se le puede
pedir mucho mas, cuando el
precio medio en el caso de
los productos maduros es
inferior a dos euros. "No po-
demos vender por debajo
del precio de un café; en
cuestion de precios, poco
mas se puede hacer; sien
prescripeion”.

En cualquier caso, tras un
desarrollo positivo del mer-
cado de genéricos y un en-
torno tan complicado, el
sector no considera oportu-
na la queja, "aunque cre-
emos que si se hubiesen
adoptado antes algunas
medidas quiza no se habria
llegado a una situacion tan
dramatica”.

SIN DUDAS DE CALIDAD
Por otra parte, el presidente
de la patronal afirma "ya no
hay dudas ni de la garan-
tia de bioequivalencia de es-
tos productos ni de su acep-
tacion por parte de todos los
colectivos, segun nos de-
muestran las encuestas”.

En realidad, cuestionar
hoy la calidad de los genéri-
cos "seria como cuestionar
a las agencias de medica-
mentos como garantes de
que los productos que auto-
rizan son de calidad. Médi-
cos, farmacéuticos, pacien-
tes y empresas de unoy otro
tipo: todos trabajamos bajo

Al genérico no se le

puede pedir mucho
mas cuando el precio
medio de productes
maduros es inferior a
dos euros; no podemos
vender por debajo del
precio de un café"

Ya no hay dudas ni

de la garantia de
bioequivalencia de estos
productos ni de su
aceptacion por parte de
todos los colectivos,
segun nos demuestran
las encuestas’

Hay grandes

fabricantes de
genéricos nacionales e
internacionales que
ademas de su
aportacion al ahorro
hacen inversiones y
generan empleo”

las mismas garantias de ca-
lidad", comenta.

En Espaiia, en concreto, el
sector no solo aporta altos
estandares de calidad sino
que, ademds "dispone de
plantas de produccién de
primer nivel, igual que el
segmento de medicamentos
innovadores, que no sélo fa-
brican para el mercado lo-
cal sino que en muchos ca-
sos también exportan de
acuerdo a los criterios de
calidad de agencias regu-
latorias internacionales en
respuesta a un mercado
cada vez mas globalizado,
Entrarhoy enel debatedela

Diaz Varela recuerda que desde el sector también se investiga.

calidad de los genéricos es
s6lo una forma de desviar la
atencion, en opinion de Diaz
Varela.

Anade que "hay grandes
fabricantes de genéricos,

tanto nacionales como in-
ternacionales, que ademas
de su aportacion principal
de generar ahorros para el
sistema, realizan importan-
tes inversiones y generan

El médico, colaborador necesario

En cuanto al papel del médico, el presidente de
Aeseg recuerda que, aunque la normativa ha
trasladado el peso del médico al farmacéutico, el
mercado del genérico en Espaia lleva 13 afios en
marcha y su desarrollo "no hubiese sido posible
sin el médico y su esfuerzo pedagégico con el
paciente", Ademas, este profesional ha recibido
durante afios mucha informacion de las empresas
innovadoras que, "en algunos casos, se retiran de
este escenario cuando vencen las patentes de sus
medicamentos; quienes hacen entonces la labor

de seguir informando sobre la molécula al
profesional médico para que mantenga su labor
son las compaiiias de genéricos".

Por otra parte, Raiil Diaz Varela recuerda que la
normativa que obliga a la prescripcién por
principio activo y la receta electrénica,
ampliamente implantada, han hecho que la labor
del médico en este ambito sea mas rutinaria.
"Pero tanto en el pasado como en el futuro, al final
la decisién esta en el médico, que es un
colaborador necesario en el desarrollo del
genérico, por lo que muchas compaiiias siguen
apostando por mantener una relacioén fluida con

este profesional".

empleo en el pais. Hay que
partir de la base de que se
trata de toda una industria,
no de entidades extrafias
que comercializan produc-
tos sin mas".

UNA DIVISION MAS
Para Diaz Varela, la gran-
deza del sector de genéricos
reside en que es "otro esla-
bén mas de la cadena del
medicamento”,

Prueba de ello es que
grandes compaiiias innova-
doras tienen su propia divi-
sion o filial de genéricos
-como Sandoz, de la suiza
Novartis, y Zentiva, de la
francesa Sanofi- y nadie

pone en cuestion esta estra-
tegia, como tampoco se
cuestiona que tengan una
divisién de prescripcion y
otra de OTC.

Ademas, el sector de ge-
néricos también investiga,
en algunos casos incluso
entrando en el terreno de
la innovacién, como Teva, y
en otros casos haciendo de-
sarrollos de investigacién
en areas como la dermocos-
mética y la dermofarmacia.
"Todos estamos en el mun-
do de la salud y el medica-
mento, y cuando vence una
patente cada uno pone en
marcha sus propias estrate-
gias", concluye.



